COMPONENTI

Oleomarket

OLEODINAMICA

Custom(izzata)

L'azienda reggiana specializzata nel settore

della fluidodinamica contribuira alla produzione

in serie di una speciale versione personalizzata
dell’'escavatore cingolato Komatsu PC210NLC-11,
fornendo a RAMI Custom delle tubazioni

che rispondono ai piu elevati standard di sicurezza

di Daniele Smiraglia

na partnership d’eccezione,
per celebrare nel migliore
dei modii suoi primi 45 an-
ni di attivita in un settore
altamente competitivo co-
me quello fluidodinamico. Oleomarket
- societa con sede a Reggio Emilia spe-

cializzata nella progettazione e nella
produzione di tubazioni rigide sago-
mate, tubazioni flessibili raccordate a
logo MARKHIP, nonché in una vasta
gamma di raccorderia per alta pressio-
ne anche nel settore delle macchine per
il movimento terra - ha recentemente si-
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glato un accordo di collaborazione con
RAMI Custom, azienda nata nel 2022
con 'obiettivo di trasformare macchine
di serie in pezzi unici, in modo da mette-
re a disposizione di imprese e industrie
il migliore prodotto per ogni genere di
applicazione. Un’intesa che ¢ partita in
sordina, con piccole forniture da parte
di Oleomarket su singoli mezzi specifi-
ci, ma che nell’ultimo anno si & trasfor-
mata in un sodalizio molto pitt ampio.
Dopo aver progettato una speciale ver-
sione di un escavatore cingolato da de-
molizione Komatsu, complice il gran-
de successo ottenuto sul mercato RAMI
Custom ha dovuto necessariamente dar
vita alla produzione in serie della mac-
china, con conseguente necessita di af-
fidarsi a un partner di assoluto presti-
gio per quanto riguarda gli aspetti legati
all’oleodinamica.

Il successo

della customizzazione

“Pur avendo una storia molto recente,
in quanto nata ufficialmente nel 2022,
RAMI Custom vanta lexpertise e il
know-how cinquantennale della fami-
glia Rossetti, impegnata da sempre nel-

lo sviluppo e nella personalizzazione di
macchine industriali per applicazioni
specifiche che non ha certamente biso-
gno di presentazioni”, spiega Riccardo
Cattaneo, direttore vendite di RAMI
(Seriate - BG). “Proprio nel 2022 ab-
biamo sviluppato una versione pilo-
ta dell’escavatore cingolato Komatsu
PC210NLC-11, con una configurazio-
ne particolare che permettesse di mon-
tare diversi bracci, tra cui un braccio da
demolizione, un braccio Long Reach, un
braccio da demolizione Straight Boom e

OLEOMARKET HA SIGLATO UN
ACCORDO DI COLLABORAZIONE CON
RAMI CUSTOM CON L'OBIETTIVO DI
TRASFORMARE MACCHINE DI SERIE IN
PEZZI UNICI, IN MODO DA METTERE A
DISPOSIZIONE DI IMPRESE E INDUSTRIE
IL MIGLIORE PRODOTTO PER OGNI
GENERE DI APPLICAZIONE

un ’teleboom’ per gli scavi in profondita
negli ambienti urbani. Questo prototi-
po ha avuto un riscontro talmente im-
portante sul mercato che ci ha portato
a decidere di iniziare una produzione
continuativa del mezzo”. Se nei proget-
ti pilota RAMI Custom si occupava di-
rettamente della realizzazione sia delle
tubazioni idrauliche che di quelle rigi-
de, la necessita di procedere con una
standardizzazione della produzione ha
spinto la societa a ricercare un’azienda
del settore che potesse assicurare qua-
lita e rapidita nella fornitura.
“Abbiamo scelto Oleomarket perché ci
garantisce un’eccellente qualita del pro-
dotto e un’assoluta affidabilita, suppor-
tandoci nel migliore dei modi in ogni
situazione di emergenza”, continua
Cattaneo. “Inoltre, c’é da considerare che
il rapporto interpersonale con il titolare e
con i nostri vari interlocutori é ottimo e
questaspetto aspetto rende davvero vin-
cente il nostro sodalizio”. RAMI Custom,
a partire dalla sua nascita, ha dato vi-
ta a un importante processo di cresci-
ta e anche le aspettative nel medio ter-
mine sono molto importanti. “Il primo
anno abbiamo realizzato quattro mac-
chine, mentre in quello successivo siamo
arrivati a otto. Nel corso del 2024 stiamo
mantenendo la media di una macchina
al mese, con l'obiettivo di chiudere I'an-
nata con una produzione di 12 modelli.
Ma il vero traguardo, nel medio termi-
ne, consiste nel riuscire a immettere sul
mercato due macchine al mese nel corso
dei prossimi due-tre anni”.

e
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Qualita nell’oleodinamica

Nel settore delle macchine per il movi-
mento terra, che per loro natura lavorano
in condizioni spesso gravose, le tubazioni
sono costantemente sottoposte a pressioni
molto elevate (fino a 420 bar), a dinami-
che pulsanti, a vibrazioni ad alte frequen-
ze e a gravose sollecitazioni meccaniche,
a sensibili variazioni alle temperature e a
costanti abrasioni e urti. Ecco perché le

tubazioni rigide Olmark, sagomate in co-
engineering con RAMI, prevedono mate-
riali e spessori progettati per rispondere ai
pit elevati standard di sicurezza. La rac-
cordatura prevede infatti flange SAE sal-
date con processi controllati e relativi col-
laudi, mentre per le connessioni dei tubi
flessibili si & optato per la serie MARKHIP-
PIXELA4, assemblata con raccordi inter-
lock. Questa gamma offre pressioni a

| TUBI RIGIDI SAGOMATI “OLMARK"

Oleomarket vanta un engineering con anni di esperienza nello studio e nelle

realizzazioni in acciaio, acciaio inox o rame di tubi rigidi sagomati, raccordati

e/o flangiati in base alle dimensioni e alle sagome richieste dai precisi capi-

tolati tecnici dei clienti. | tubi rigidi Olmark sono sottoposti a test di certifica-

zioni prestazionali dei piu severi enti di omologazione e, su richiesta, forniti

con la dotazione dei disegni tecnici CAD 3D. Con diametri esterni da 4 a oltre
300 mm, la produzione di tubi rigidi personalizzati Olmark trova applicazione
nei piu qualificati O.E.M. appartenenti a tutti i settori per cui &€ fondamentale il

controllo dei fluidi ad alta pressione.
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LE TUBAZIONI RIGIDE OLMARK,
SAGOMATE IN CO-ENGINEERING CON
RAMI E MONTATE SULLESCAVATORE
CINGOLATO KOMATSU PC210NLC-11,
PREVEDONO MATERIALI E SPESSORI
PROGETTATI PER RISPONDERE Al PIU
ELEVATI STANDARD DI SICUREZZA

420 bar e assicura un’elevata flessibilita
con raggio di curvatura inferiore del 50%
alle tubazioni tradizionali. “Gli elementi
caratterizzanti di Oleomarket sono la cu-
ra dei dettagli e 'alto grado di attenzione
alla qualita”, spiega Gianluca Fantuzzi,
amministratore unico dell’azienda emi-
liana. “Ciascun prodotto é infatti frutto di
uno scrupoloso lavoro sinergico tra il repar-
to produttivo, il settore commerciale e la
divisione Ricerca & Sviluppo, che sottopo-
ne a costante prova la propria produzione
tramite banchi appositamente studiati per
simulare estreme condizioni di lavoro e ri-
levare il limite distruttivo del tubo stesso”.
Il1avoro di squadra promosso all'interno
dell’azienda e l'elevata qualita dei prodotti
hanno consentito ad Oleomarket di con-
quistare il consenso dei clienti sui merca-
ti internazionali. Non ¢ un caso che I'a-
zienda oggi esporti il 70% della produzio-
ne in circa 30 Paesi del mondo, fornendo
i suoi prodotti a prestigiose aziende nei
pili svariati settori. “Siamo davvero felici di
lavorare con RAMI Custom perché é un’a-
zienda in continua evoluzione e in costante
crescita, soprattutto sul piano tecnologico”,
continua Fantuzzi. “Oleomarket, fin dalla
sua nascita, ha investito moltissimo nelle
migliori tecnologie, soprattutto per quan-
to concerne i banchi di prova. Disponiamo
infatti di un’area di ricerca e sviluppo con
prova in cui vengono effettuate numero-
se tipologie di simulazione, dalle prove di-
struttive del tubo alle prove di impulso, pas-
sando per quelle di scoppio, in modo che i
nostri prodotti, nel momento in cui arri-
vano all’utilizzatore o al costruttore, siano
gid altamente testati e pronti a soddisfare
requisiti che sono anche superiori a quelli
imposti dalla normativa”. [



